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INTERVISTA ALESSANDRO FOGAZZI

[’ anti-bamboccione da 5 milioni di euro

A 27 anni ne aveva provate tante: dal noleggio di auto all’impiego in una casa discografica. Ma era sempre
stato un flop. Poi il viaggio negli Usa e Uidea di lanciare sul mercato orologi di silicone. Un successo clamoroso

Nino Materi

M Sulla copertina del libro
diMatteoFinie Alessandra Se-
stito, «Non & un paese per
bamboccioni» Edito-
re)campeggiail disegnodiun
ciuccio di gomma: quello che
si mette in bocca ai bimbi
quando iniziano a frignare.
Questo ciuccio ha pero la tet-
tarella «ssmangiucchiata», adi-
mostrazione che i protagoni-
sti delle storie sono «baby»
che, invece di piangersi ad-
dosso, hanno «addentato» la
vita. Insomma, si sono «dati
dafare».Undicivicende para-
digmatiche di undici (s)bam-
boccioniche, guariti dallasin-
drome di Tanguy, si sonorea-
lizzati senza rimpianti per lo
zabaione di mamma e la pa-
ghetta di papa; liberi, autono-
mi, finalmente fuoridall’ ovat-
ta del nido familiare. Dando
cosiragione all’appellolancia-
todue giornifa dal nostro edi-
torialista Mario Giordano:
«Cari ragazzi, basta retorica,
datevida farel». Un commen-
tochestacontinuandoad ani-
mare un seguitissimo dibatti-

to trainostri lettori.
«Non ¢ un paese

per bamboccioni»
& un’antologia di

un comune deno-
minatore: compe-
tenza, passione e
intraprendenza
rappresentano un
mix che, in ambito
professionale, ha
ottime  chances
per imporsi. Cer-
to, ci vuole anche

fortuna. O «non-
sfortuna», come la definisce

Alessandro Fogazzi, cui e de-
dicato uno dei capitoli del li-
bro.

Fogazzi e un «orologiaio sui
generis», classe 1980, brescia-
no.

Ma perché «orologiaio sui
generis»?

«Perché non ho la minima

idea di come si componga un
orologio».

Beh, un ottimo punto di
partenza per scegliere di fa-
re Porologiaio.

«Tutto comincio nel 2007,
al Moma di New York».

Racconta...

«Ne avevo provate tante:

dal noleggio auto a un impie-
go in una casa discografica.
Ma era sempre stato un falli-
mento»

Finché...

«Decido di fare un viaggio
nella Grande Mela»

E nel bookshop del Moma
arriva la grande intuizione.

«Noto uno scaffale di fanta-
siosiorologiinsilicone, dal de-
sign accattivante, venduti a
meno di venti dollari».

Scommetto che ne compri
uno.

«Non uno, cinque».

Poi torni a Brescia, e che
succede?

«Mi accorgo del successo
che riscuotono tra gli amici».

E allora si accende la lam-
padina.

«Provo a farci un business».

In che modo?

«Contattol’azienda produt-
trice e ottengo l'esclusiva per

importarliinItaliaconunmio
logo, Too Late».

Passo successivo?

«Acquisto un centinaio di
pezzi e li offro in conto vendi-
ta alle gioiellerie, prezzo al
pubblico pilt che contenuto:
16 euro».

Reazioni?

«C’& chi mi prende in giro:
“Ma dove li hai trovati, nel fu-
stino del detersivo?“... Ma poi
le cose cambiano».

Cioe?

«Qualche mese dopo scop-
pia la febbre degli orologi in
silicone: originali, colorati,
impermeabili, venduti a po-

tus symbol per i giovani».

Allafacciadichitiprende-
va per i fondelli...

«Liindossano artisti, musi-
cisti, sono richiesti nei negozi
di tutta Italia».

Insomma, l'affare si in-
grossa.

«I’azienda, messa in piedi
con poche migliaia di euro, si
espande, assume personale,
acquisiscel’esclusivaperladi-
stribuzionein Europa. Glioro-
logilow cost, simili abracciali,
spopolanoin Spagna, Germa-
nia, Olanda, Grecia».

Nel 2010 il bilancio di Too
Late ha superato i 5 milioni
dieuro,lanciando sul merca-
to anche portafogli, cinture,
bracciali e portachiavi con
chiavetta usb.

«Bisogna diversificare la
produzione. Ma la filosofia di
fondo deve rimanere quella
iniziale: fare bene le cose per
avere sempre la coscienza a
posto».

Dovesisvolgonole tue riu-
nioni di lavoro?

«Albar, davantiaunaperiti-
vO»,

Bevendo un cocktail ven-
gono idee migliori?

«Una ricerca ha dimostrato
cheun’intensavitasociale au-
mentadel 14%la possibilita di
avere successo sul lavoro».

testimonianze con chi spiccioli in negoziimpor-  gje cin, allora.
; o s .
tanti, diventano un vero sta- progity.
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Se faccio jh] .
le cose bene,
sto bene anche
Un trentenne
con me stesso . . .
con idee vincenti
Cincin A 27 anni, maturita
S scientificaintasca, Ales-
Le riunioni sandro Fogazzi (Bre-
di lavoro? scia, classe 1980) ne ave-
. va provate tante: dal no-
Preferisco leggio auto aunimpiego
farle al bar in una casa discografi-
ca. Finché parte per un
.. viaggioaNewYork, enel
Iniziativa bookshop del Moma no-
A . tauno scaffale di orologi
Mai piangersi insilicone, daldesignac-
addosso, cattivante,vendutiame-
. no di venti dollari. Ne
bISOgna - compra cinque, e accor-
sempre reagire gendosi del successo
che riscuotono tra gli
amici, sente odoredibu-
siness. Oggi «Too Late»,
la sua azienda, fattura
milioni di euro.
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